


EVANDRO VIANA Siete actitudes que me hicieron millonario.

Si tu estds aqui, nosotros tenemos
algo en comun:

Tanto tu como yo nos interesan las historias de éxito. Estoy en lo correcto?

Larazéndehaberescritoestee-bookesintentarde alguma forma, mostraralgunosaprendizajes
y una posible inspiracion para que cambies de vida y des algunos pasos en direccion a tus

suenos.

Y, hablando de suenos, quiero hablarte un poco sobre mi.

Soy el hermano mayor de una familia de tres hermanos, nacido y criado en Brasilia, en Brasil.
Mis padres no tenian muchos recursos y, hasta mis 13 afos, viviamos en un apartamento muy
apretado y sin perspectiva alguna de salir de esa situacion.

Siempre estudié en escuela publica y creci escuchando a mis padres decir: “TU tienes que
estudiar mucho, conseguir entrar en una buena universidad y tener un buen empleo”.

Y es una premisa totalmente correcta, cierto?

€sa afirmacion no tenia tanto sentido solo aqui en Brasilia. No sé si td sabes, pero la cultura
de vida de los brasilienses es terminar la Secundaria y la Facultad con el objetivo de pasar
en los concursos para ser un empleado publico. La competencia es enorme y las personas se
someten a pasar por lo menos cinco afos para conseguir una vacante.

Y elargumento de todos es siempre el mismo: “La busqueda por la estabilidad.” Aun dentro de
ese contexto, la realidad de los empleos tradicionales no es diferente, con la exigencia de mano

de obra altamente calificada para una remuneracidén que paga tu sobrevivencia, no tu vida.

A partir de ahora, voy a enumerar mis proximos pasos padra ayudarte a entender cudles

actitudes me llevaron a un lugar que ni en mis Mmejores suenos imaginé que seria posible.

Vamos
arriba...
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Sé un

inconfor-
mado.

Este breve resumen que te mostré era una realidad predefinida de mivida y, para donde quiera

gue yo mirase, no veia otras posibilidades.

La cuestion es que yo nunca logré
sentirme comodo con eso.

Nunca tuvo sentido alguno dejar mi vida en las manos de un jefe o del Gobierno. Ese destino
me pdarecia muy vacio, sin propodsito, como si yo fuese a pasar la vida sin vivir de verdad.
Algun tiempo después, mis padres se tornaron funcionarios publicos, pero todavia estdbamos
rodeados de deudas, luchando para sobrevivir. Todos los dias, yo me perguntaba: “; Por qué
tiene que ser asi?”

Yo sabia que existian personas ricas y no tenia idea de lo que ellas habian hecho para tener lo

gue tenian. Lo que si sabia, era que mi lugar no era donde yo estaba.
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Descubre
una
pasion.

A los 16 anos, la musica se cruzdé en mi camino. Hasta hoy, ella es una de mis mayores pasiones.
Me interesé por la guitarra y comencé a aprender. €n la sala de clases, encima de la mesaq,
encontré una copia del libro “Padre Rico, Padre Pobre”, de Robert Kyiozaki y Sharon Lechter. €L
nombre llamé mi atencidn y le pergunté a mi profesor acerca de qué se trataba. £l me dijo que

era un libro aburrido para adultos y que no tenia nada que pudiese interesarme.

€L, ni tenia idea que, todo lo que
tuviese la palabra “rico” en la tapa me
atraia,

al final, era todo lo que yo queria ser. Consegui aquel valioso libro despreciado y me sumergi
con todo en la lectura, y una otra pasion me fascind! EL autor habla en ese libro que todas las
personas ricas poseen un negocio proprio. £so entré como una flecha dentro de mi y decidi
convertirme en un emprendedor apasionado y sediento por un cambio de vidal!
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Aprende que
puede no salir
bien de 17, de 27,
de 3°...

Quien me ve hasta donde yo llegué, no imagina todo lo que tuve que sufrir. Y mira, dolid!
No existe mejor escuela que la vida. Pero uno solo pasa de “grado” si aprende las lecciones
siempre que no se equivoque en las mismas cuestiones, no es cierto?

Yo habia descubierto mi objetivo de vida! Seria um emprendedor exitoso y finalmente seria
rico. Verdad?

Ven conmigo para la realidad!

Finalmente me torné un adulto y, enseguida que cumpli18 anos, al contrario que la mayoria de
los jovenes, no sali corriendo para sacar mi licencia de conducir, necesitaba abrir mi empresa.
Entonces, tomeé un computador, arreglé un lugarcito en casa y creé una empresa de publicidad,
gue, obviamente, salié mal, porque, al final, estamos hablando de un joven sin ninguna
experiencia, recursos, mucho menos apoyo. Resultado: una linda deuda de casi 8 mil délares
y quiebra total.
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Continuando...

AUn era muy pronto para desistir. Junté un dinero y abri una tienda de perfumeria en un
shopping de miciudad. Ademds de trabajar de lunes a lunes y feriados, tenia costos muy altos,
ganancia muy baja y, para variar, nuevamente estaba con saldo negativo y quebrado.
Durante muchos anos, segui intentando. Ser emprendedor en Brasil nunca fue tarea fdcil para
nadie. Pero eso nunca fue motivo para desanimar. Yo abri varios otros negocios y fallé en
muchos otros! Algunos me dieron resultados medianos, pero nada que se aproximara a lo que
siempre habia sonado.

Yo podria haber desistido de una
Vez,

aceptado lo que el universo estaba conspirando contra mi y seguido la vida que estaba
disponible para mi. Pero no! Yo todavia estaba inconformado y ahora tenia un poco mads de
experiencia. Aprendi a mirar para los errores y retener madurez y aprendizaje. Si yo hubiese
guebrado 30 empresas, yo hubiera aprendido 30 maneras de no hacer algo! Aprenderia 30
nuevos caminos diferentes del que ya habia seguido. Soy parte del grupo del “vaso medio
lleno”. La vida no estaba de diversiéon conmigo, pero yo ya estaba aprendiendo a jugar!

Pero yo ya estaba aprendiendo
a jugar ese juego!
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Sé abier-
to a lo
que es
nuevo.

Necesito confesar que yo estaba alborde deldesdnimo. Mismo para alguien muy determinado,

una secuencia tan grande de derrotas lo deja a uno fragil.

Fue entonces que el Marketing Multi-
nivel literalmente llamé a mi puerta.

Un amigo de mi padre fue para presentarle una propuesta de negocio de una empresaq,
pero solo estaba yo en casa, no tuve para dénde correr. Yo no me cerré a la idea. Escuché
dtentamente cada palabra que fue dicha en aquella presentacion! Una propuesta totalmente
diferente de todo lo que yo ya habia intentado, sin riesgo de que me vaya mal y de perder la
cantidad de dinero que ya habia perdido. Claro que me sumergi de cabeza.

Y, siguiendo a logica de nuestro asunto 3, obviamente no salié bien de primera.
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[ ] Oom©®
No tercerice la responsabilidad de
Vd [ ]
su exito!
Trabajé de sol a sol para una compania americana. Mi mayor dificultad era el alto costo
del producto y la poca aceptacion de compra. Si era dificil vender, imagina prospectar? Pero
COmMo Yo nunca quise tercerizar la responsabilidad de mi éxito, yo di lo mejor de mi en esa

empresa durante cuatro anos y gang, en total, 10 mil délares en todo ese periodo, lo que serian
aproximadamente unos U$S 208/mes.

“ Fueron & anos
ganando menos
que un salario
minimo por mes.
Ta aguantarias?
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Ten un
proposito
mayor que
td mismo.

Yo recibi la noticia que cambié completamente quien yo era y me llevd a un nuevo lugar de
conciencia. Iba a ser papd! Mi motivo siempre fue ser alguien muy exitoso y, a partir de aquel
momento, eso se torné secundario. Ya no tenia mds vidas para gastar, mis posibilidades de
error estaban en cero. Mismo haciendo lo que amalba, mi trabajo era arduo y mis resultados,
minimos. Y si en estas pocas palabras, tu lograste conocerme un poco, sabes que no fue por

falta de trabajo. Mi hija ahora era mi principal motivo y yo no podia continuar fallando.

Yo estaba praticamente quebrado
financieramente, sobreviviendo sin
dignidad, viviendo en la casa de mis
padres y con una hija por nacer.
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Mis deseos de ser rico nunca fue
meramente para vivir uma vida de
lujos.

Desde nino, yo queria ayudar a mi familia. Ser emprendedor para construir algo grande e
involucrar mds personas en eso, generar renta, cambiar la mentalidad de quien pasaba por mi
vida. El lugar en el que yo me encontraba aun no me permitia construir eso.

Creo que dinero por dinero nunca es uma motivacion completa. Yo hice todo lo que hice
pensando en mi hija que estaba por venir. Mi propdsito era y es construir un “mundo” en el
gue ella no pasase por las mismas dificultades por las que yo pasé. Queria poder construir
un futuro digno para ella y sabia que eso solo dependia de mi y de mi trabajo. Existe una
frase famosa que dice que “Locura es continuar haciendo siempre la misma cosa y esperar
resultados diferentes”.

“spoiler”

Algo muy bueno
finalmente, estaba
proximo a suceder.
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Cuando la
oportunidad
pasa,
tomala!

Recibi una llamada de mi amigo Elton Oshiro, que me invitd para conocer la oportunidad de
la empresa Hinode. Fue una invitaciéon con mucho entusiasmo y entendi que, después de todo
lo que habia pasado, ese seria el lugar en donde yo iba a ultrapasar todos mis limites y hacer
historia. Mi sed de crecimiento, aliada a la vision de la empresa, hizo con que mis resultados
llegaran en cuestion de poco tiempo.

Yo me considero una persona obstinada. Hay quienes dicen que soy una persona fuera de lo
habitual, y estoy de acuerdo que, cuando decido conseguir algo, probablemente voy a hacer
mucho mds de lo que cualquier otro haria para llegar a donde yo quiero.

Gracias a la seriedad de mi nueva empresa, mucho sudor y trabajo, consegui ganar mucho

dinero.
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“Tudo que voceé foca, expande?.

Yo siempre confié en aquello en que nos focalizamos es en lo que nos tornamos, y todo
comenzd con el sueno de ser millonario. Hoy, con 34 anos y un nivel financiero inimaginable
para muchos con mi edad, lidero una red con mads de 500 mil distribuidores, formmé mds de 150
millonarios en Brasil y todavia construi el cheque mds grande en la industria del Marketing de
Red en América Latina, gue ya suma mds de U$S 7.500.000 en solamente seis afos!

“ Yo decidi
hacer todos

los dias lo que
la mayoria de
las personas
hacen algunas
veces.
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\
\ 45
COMPARTILHE
! \
/!
/!

Comparte
para
multipli-
car.

Después de haber pasado por todo tipo de situaciones, yo persisti, independientemente de las
personas gue No creian que iba a salir todo bien. Fui encarando todo con foco y seriedad hasta
alcanzar mis objetivos. Ayudé muchas, muchas personas! Este es mi foco: personas.

Me torné el mayor especialista en
hacer millonarios por todo Brasil en
el Multinivel y fui preparado para ser
quien yo soy.
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Si haz llegado hasta aqui, es porque
eres diferente de la mayoria de las
personas.

Quise compartir mi historia para que tu entiendas que yo no soy mejor que nadie.
Pero, por supuesto, esas siete actitudes que he compartido contigo me trajeron hasta donde
estoy. Mi principal motivo aun es mi hija! Quiero que ella me mire y se enorgullezca del padre
que ella tiene. Quiero que otras familias puedan compartir ese mismo sentimiento.

Que tu puedas volver a sonar, que tengas fuerzas para continuar! Jamds te conformes con los
momentos malos de la vida, apasionate por la vida y lucha por ella, aprende a crecer con las
derrotas, siempre encuéntrate abierto a aprender y escuchar, no dejes que las oportunidades

pasen,

TEN UN MOTIVO, comparte y ayuda
siempre!

Cuenta conmigo.

‘ Solamente
los que ar-
riesgan lle-
gar demasia-
do lejos son
los que des-
cubren hasta
donde pue-

den llegar “

aSEElion
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SOBRE €L AUTOR
EVANDRO VIANA

€vandro Viana es el mayor representante del Marketing
Multinivel de Ameérica Latina.

Con numeros indiscutibles y resultados sorprendentes, el
se convirtio mundialmente en uno de los nombres mads
famosos del Multinivel.

Ya facturd mds de 8 Miillones de doélares, formd mads de
150 millonarios y lidera una red con mas de 500 mil per-
soNas.

&vandro ama transformar la vida de las personas. Su ob-
jetivo es compartir conocimiento para construir una gen-
eracion de profesionales completos y exitosos, revolucio-
nando, asi, la industria del Multinivel de Brasil y del
mundo!



